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FORMULARIO DE POSTULACIÓN 2013 XE "2.4  Anexo 4\: FORMULARIO DE POSTULACIÓN" 
CONCURSO PARA PROYECTOS DE INICIATIVAS DE DESARROLLO DE MERCADO

Región de ___________ (Completar la región donde postula)
Nota: NO MODIFICAR FORMATO, salvo en aquellos cuadros que se indique expresamente.

I. IDENTIFICACIÓN DEL PROYECTO Y PARTICIPANTES
	1.1 ANTECEDENTES DEL PROYECTO

	Nombre del proyecto
	


	1.2 TIPO DE INICIATIVA EN LA QUE SE ENMARCA EL PROYECTO
	Tipo (seleccione uno, marque con una “x”)

	a. Iniciativas de Comercialización
	

	b. Iniciativas de integración comercial
	

	c. Desarrollo de nuevos productos o servicios
	


	1.3 TIPO DE POSTULACIÓN
	Tipo (seleccione uno, marque con una “x”)

	a. Cooperativa 
	

	b. Grupo de empresas
	


	1.4 ANTECEDENTES DE LA COOPERATIVA O EMPRESA REPRESENTANTE DEL PROYECTO SEGÚN CORRESPONDA

	Nombre Cooperativa o Empresa representante

	

	RUT Cooperativa o Empresa representante

	

	Nombre representante legal de la Cooperativa o Empresa 
	

	RUT representante legal de la Cooperativa o Empresa 
	


	Dirección comercial actual (Calle, N°, Localidad, Comuna, Región)

	

	Teléfono(s) (Fijo / Celular)
	

	E-mail
	


	1.5 ANTECEDENTES DE LA PERSONA (Para el caso de Cooperativa) O EMPRESA (Para el caso de Grupos de Empresas) SUPLENTE DEL PROYECTO 

	Nombre Persona o Empresa 


	

	RUT Persona o Empresa

	

	Nombre representante legal para el caso de Empresa 
	

	RUT representante legal para el caso de Empresa 
	

	Dirección (Calle, N°, Localidad, Comuna, Región)
	

	Teléfono(s) (Fijo / Celular)
	

	E-mail
	


	1.6 DATOS PARTICIPANTE/S DEL PROYECTO 

	1.6.1 Indicar el N° total de empresas que conforman la Cooperativa o Grupo de empresas, y su desagregación por sexo, considerar el sexo del representante.
	N° Total
	N° Hombres
	N° Mujeres

	
	
	
	


	1.6.2 PARTICIPANTES DEL PROYECTO: Completar por cada empresa postulante; para el caso de Cooperativas deberá informar solo los datos asociados a ésta, para el caso de Grupos de empresarios deberá informar los datos de cada empresa integrante del grupo.

	Nº
	Rut
	Razón social
	Representante Legal

	
	
	
	 Nombre
	Apellidos
	RUT

	1
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	

	n
	
	
	
	
	

	1.6.3 PARTICIPANTES DEL PROYECTO: Completar por cada empresa postulante; para el caso de Cooperativas deberá informar solo los datos asociados a ésta, para el caso de Grupos de empresarios deberá informar los datos de cada empresa integrante del grupo. Indicar los antecedentes en el mismo orden de las empresas individualizadas en cuadro 1.6.2.

	Nº
	Rut
	Dirección comercial actual (Calle, N°, comuna, localidad)
	E-mail
	Fono (fijo/celular)

	1
	
	
	
	

	2
	
	
	
	

	3
	
	
	
	

	n
	
	
	
	

	1.6.4 PARTICIPANTES DEL PROYECTO: Completar por cada empresa postulante; para el caso de Cooperativas deberá informar solo los datos asociados a ésta, para el caso de Grupos de empresarios deberá informar los datos de cada empresa integrante del grupo. Indicar los antecedentes en el mismo orden de las empresas individualizadas en cuadro 1.6.2. 

	Nº
	Rut
	Principales canales de venta (regional, nacional, internacional, comercio electrónico, otros)
	Principales productos / servicios
	Ventas Netas al Año

(Año tributario anterior)

	1
	
	
	
	$

	2
	
	
	
	$

	3
	
	
	
	$

	n
	
	
	
	$

	VENTAS ANUALES AGREGADAS DEL GRUPO POSTULANTE O COOPERATIVA  
	$
	
	
	$ 


	1.6.5 PARTICIPANTES DEL PROYECTO: Completar por cada empresa postulante; para el caso de Cooperativas deberá informar solo los datos asociados a ésta, para el caso de Grupos de empresarios deberá informar los datos de cada empresa integrante del grupo. Indicar los antecedentes en el mismo orden de las empresas individualizadas en cuadro 1.6.2.

	Nº
	Rut
	N° de trabajadores formales actuales

	Permisos de Operación Vigentes (SAG, Salud, Municipal, otros)

	1
	
	
	

	2
	
	
	

	3
	
	
	

	n
	
	
	


II.
PLANIFICACIÓN GENERAL DEL PROYECTO
	2.1 OPORTUNIDAD DE NEGOCIO A CAPTURAR. 
1. Identificar y describir la oportunidad de mercado que el proyecto colectivo busca capturar. 
2. Identificar y describir el mercado objetivo, necesidades a satisfacer y características de la industria.

3. Describir claramente el producto o servicio a ofrecer. 
Nota: Fundamente con información objetiva y verificable.

	


	2.2 ESTRATEGIA A UTILIZAR. Describa la estrategia que utilizará la Cooperativa o el Grupo de Empresas, para capturar la oportunidad de negocio. Considere elementos tales como: posicionamiento en el mercado, estrategia de marca, propuesta colectiva de negocio, propuesta de valor, canales de comercialización y distribución, precios, estrategia de difusión y promoción, servicios post venta, otros.

	


	2.3 COMPETENCIA: Identifique los 3 principales competidores del negocio colectivo, quiénes son, dónde se encuentran, principales fortalezas y debilidades.

	


	2.4 FORTALEZAS, OPORTUNIDADES, DEBILIDADES Y AMENAZAS que enfrenta la Cooperativa o Grupo de empresas para capturar la oportunidad de negocios colectiva. Describa Fortalezas y Debilidades, vinculadas a las condiciones de la Cooperativa o Grupo de empresas y sus miembros, así como las Oportunidades y Amenazas, vinculadas al medio en el que se implementará el proyecto colectivo.

	FORTALEZAS
	OPORTUNIDADES

	1. 

2.

3.

4.

	1. 

2.

3.

4

	DEBILIDADES
	AMENAZAS

	1. 

2.

3.

4.


	1. 

2.

3.

4.




	2.5 MITIGACIÓN DE RIESGOS. Identifique y describa los principales riesgos (técnicos, legales, comerciales) asociados a la implementación del proyecto y que amenacen el logro de los objetivos y resultados propuestos. Identifique qué actividades se contempla realizar para minimizar los riesgos asociados y cuales ya se encuentran resueltas.

	


	2.6 INDIQUE UBICACIÓN TERRITORIAL/FÍSICA DEL NEGOCIO COLECTIVO Y FUNDAMENTE SU DECISIÓN (Indique región, comuna, localidad, dirección y explique interacción entre los miembros del grupo o Cooperativa, con el mercado, con proveedores, etc.).

	


	2.7 PROCESO DE PRODUCCIÓN Y DE COMERCIALIZACIÓN, TANTO PARA BIENES COMO PARA SERVICIOS. Describa los procesos indicados asociados a la implementación y desarrollo del proyecto y la participación que en éste tendrá cada una de las empresas postulantes del grupo o la Cooperativa.

	


	2.8. INNOVACIÓN. Describa la innovación de su proyecto, pudiendo ser en uno o en todos los ámbitos que a continuación se indican: 

1.- PRODUCTO: El proceso de crear nuevos productos y/o servicios o mejoras en ellos, orientado a solucionar problemas sentidos por los consumidores. Se debe describir a los siguientes puntos:

a. Identificar necesidades para la creación de un nuevo producto/servicio, determinar mejoraras si ya posee uno, o bien, si ya ha implementado una mejora sobre algún producto que ya posee. 
b. Señalar si ha cuenta con un prototipo o lo tiene en desarrollo, o ha realizado test de pruebas para el caso de los servicios.
c. Indicar la demanda estimada para el nuevo producto/servicio, o bien, determinar el cambio que hace prever una demanda efectiva para el producto/servicio mejorado.
2.- PROCESO: Incremento de los márgenes de ingresos, a través de la reducción de costos. Se debe describir a los siguientes puntos: 

a. Señalar los costos operacionales e identificar cuales puede reducir para mejorar su gestión interna y/o inversión.
b. Indicar si se ha evaluado o ha iniciado un proceso de reducción de costos operacionales.

c. Señalar el registro de las reducciones de costos obtenidas.

3.- COMERCIALIZACIÓN: Generar nuevas formas de llegar a los clientes. Se debe describir a los siguientes puntos:

a. Señalar si se conoce y mantienen los registros de todos o la mayoría de sus clientes, diferenciar la venta a empresas o el Estado con la realizada a consumidores finales.
b. Indicar si se posee o está construyendo una estrategia clara para aumentar su cartera de clientes. 
c. Mencionar si  ha incorporado mejoras a su estrategia, indique cuáles.
4.- ORGANIZACIÓN: Nuevas formas de ordenar la estructura organizacional que permitan adaptaciones a nuevas condiciones de mercado o entorno empresarial. Se debe describir a los siguientes puntos:

a. Identificar la necesidad de ajustar su estructura organizacional
b. Señalar si se ha iniciado un proceso continuo de restructuración de su organización para responder a futuras necesidades.
c. Indicar si se ha ajustado en más de una ocasión su estructura organizacional, mencione el ajuste realizado.    

	


	2.9 DECRIBIR EL SECTOR ECONÓMICO Y RUBRO DEL PROYECTO.  Además identifique y describa cómo se conecta el proyecto y contribuye con determinadas líneas estratégicas de desarrollo regional o territorial. Fundamente con datos objetivos y verificables. COHERENCIA CON EJES ESTRATÉGICOS  DE DESARROLLO REGIONAL O TERRITORIAL.

	


	2.10 VINCULACIÓN CON OTROS ACTORES PÚBLICOS O PRIVADOS COMPLEMENTARIOS. Identifique si el proyecto se vincula y/o cuenta con el apoyo (en recursos y/o acciones) de otras instituciones públicas o privadas que potencien el logro de los resultados propuestos por el proyecto, tales como: Municipios, Instituciones de Gobierno, Universidades, ONG’s, Fundaciones, Organizaciones sociales pertinentes, etc.


	


	2.11 VALOR AGREGADO. Identifique qué otras características y atributos destacan en el proyecto como un aporte de valor significativo que lo justifican.

	


III.
PLANIFICACIÓN OPERATIVA DEL PROYECTO: Objetivos y Actividades

	3.1 OBJETIVO GENERAL DEL PROYECTO

	


	Nº 
	3.2 OBJETIVOS ESPECÍFICOS DEL PROYECTO

	1
	

	2
	

	3
	


	3.3 PLANIFICACION DE ACTIVIDAD(ES)

	Nº Objetivo

Específico
	Nº Actividad
	ACTIVIDADES: Nombre y describa brevemente de las actividades a desarrollar. Las actividades deben estar vinculadas al objetivo específico más representativo correspondiente.
	Fecha Término (*)

	1
	1.1
	
	

	
	1.2
	
	

	
	1.3
	
	

	2
	2.1
	
	

	
	2.2
	
	

	
	2.3
	
	


	Nº Objetivo

Específico
	Nº Actividad
	ACTIVIDADES: Nombre y describa brevemente de las actividades a desarrollar. Las actividades deben estar vinculadas al objetivo específico más representativo correspondiente.
	Fecha Término (*)

	3
	3.1
	
	

	
	3.2
	
	

	
	3.3
	
	


3.4
PRESUPUESTO DEL PROYECTO
	IMPORTANTE CONSIDERAR:

· Los valores deben ser expresados en valores netos, sin IVA. SERCOTEC no financia pago de impuestos de ningún tipo.

· La Cooperativa o Grupo de Empresas deberá cofinanciar al menos el 20% sobre el subsidio de SERCOTEC, en efectivo.
· Al completar cuadro de presupuesto adjunto, tener en consideración Punto 1.6 de las Bases del presente concurso, donde se detallan los ítems y sub ítems a financiar, porcentajes máximos de financiamiento por ítem y se indica lo que no se financia en este concurso.

· Recordar que se debe invertir en al menos dos ítems. 

· Para el caso de Cooperativas que postulen por sí solas, el 100% del monto total del proyecto (subsidio más cofinanciamiento) debe estar destinado a asignación grupal, por lo  solo debe completar el cuadro de INVERSIÓN TOTAL DEL PROYECTO.

· Para el caso de grupos de empresas, al menos el 50% del monto total del proyecto (subsidio más cofinanciamiento) debe estar destinado a asignación grupal (para gastos realizados que son beneficios para todos) y podrá destinar como máximo un 50% del monto total del proyecto (subsidio más cofinanciamiento) en asignación individual (para gastos asociados directamente a empresas perteneciente al grupo). Por lo que el cuadro de INVERSION TOTAL DEL PROYECTO debe ser igual a la suma de inversión grupal e inversiones individuales.




	3.4.1 INVERSIÓN TOTAL DEL PROYECTO (Los objetivos específicos y actividades corresponden a los descritos en los cuadros 3.2 y 3.3. El detalle de los ítems y sub ítems que puede financiar están descritos en el Punto 1.6.1 de las bases de concurso). 


	Nº Objetivo

Específico
	Nº Actividad
	Indicar Ítem de financiamiento 
	Indicar Sub Ítem de financiamiento
	Subsidio SCT
	Cofinanciamiento
	Total (Subsidio + cofinanciamiento)

	1
	1.1
	
	
	$
	$
	$

	
	1.2
	
	
	$
	$
	$

	
	1.3
	
	
	$
	$
	$

	2
	2.1
	
	
	$
	$
	$

	
	2.2
	
	
	$
	$
	$

	
	2.3
	
	
	$
	$
	$

	3
	3.1
	
	
	$
	$
	$

	
	3.2
	
	
	$
	$
	$

	
	3.3
	
	
	$
	$
	$

	TOTALES


	$
	$
	$

	% 
	
	
	100%

	3.4.2 DISTRIBUCIÓN INVERSIÓN GRUPAL DEL PROYECTO  (Los objetivos específicos y actividades corresponden a los descritos en los cuadros 3.2 y 3.3. El detalle de los ítems y sub ítems que puede financiar están descritos en el Punto 1.6.1 de las bases de concurso).


	Nº Objetivo

Específico
	Nº Actividad
	Indicar Ítem de financiamiento 
	Indicar Sub Ítem de financiamiento
	Subsidio SCT
	Cofinanciamiento
	Total (Subsidio + cofinanciamiento)

	1
	1.1
	
	
	$
	$
	$

	
	1.2
	
	
	$
	$
	$

	
	1.3
	
	
	$
	$
	$

	2
	2.1
	
	
	$
	$
	$

	
	2.2
	
	
	$
	$
	$

	
	2.3
	
	
	$
	$
	$

	3
	3.1
	
	
	$
	$
	$

	
	3.2
	
	
	$
	$
	$

	
	3.3
	
	
	$
	$
	$

	TOTALES


	$
	$
	$

	% DE INVERSIÓN GRUPAL RESPECTO DE LA INVERSIÓN TOTAL DEL PROYECTO
	(Monto total subsidio SCT grupal/Monto Total  Subsidio SCT Proyecto)*100
	(Monto total cofinanciamiento grupal /Monto Total  cofinanciamiento Proyecto)*100
	(Monto total grupal /Monto Total Proyecto)*100



	3.4.3 DISTRIBUCIÓN INVERSIÓN INDIVIDUAL DEL PROYECTO (Corresponde una ficha por cada empresa postulante del Grupo, incluido el representante, por lo que debe copiar la ficha adjunta tanta veces como sea necesario) (Los objetivos específicos y actividades corresponden a los descritos en los cuadros 3.2 y 3.3. El detalle de los ítems y sub ítems que puede financiar están descritos en el Punto 1.6.1 de las bases de concurso).

	Nombre Empresa 1:
	

	RUT Empresa 1:
	

	Nº Objetivo

Específico
	Nº Actividad
	Indicar Ítem de financiamiento 
	Indicar Sub Ítem de financiamiento
	Subsidio SCT
	Cofinanciamiento
	Total (Subsidio + cofinanciamiento)

	1
	1.1
	
	
	$
	$
	$

	
	1.2
	
	
	$
	$
	$

	
	1.3
	
	
	$
	$
	$

	2
	2.1
	
	
	$
	$
	$

	
	2.2
	
	
	$
	$
	$

	
	2.3
	
	
	$
	$
	$

	3
	3.1
	
	
	$
	$
	$

	
	3.2
	
	
	$
	$
	$

	
	3.3
	
	
	$
	$
	$

	TOTALES


	$
	$
	$

	% DE INVERSIÓN INDIVIDUAL  RESPECTO 
DE LA INVERSIÓN TOTAL DEL PROYECTO
	(Monto total subsidio SCT Individual /Monto Total  Subsidio SCT Proyecto)*100
	(Monto total cofinanciamiento Individual /Monto Total  cofinanciamiento Proyecto)*100
	(Monto total Individual /Monto Total Proyecto)*100



	Nombre Empresa 2:
	

	RUT Empresa 2:
	

	Nº Objetivo

Específico
	Nº Actividad
	Indicar Ítem de financiamiento 
	Indicar Sub Ítem de financiamiento
	Subsidio SCT
	Cofinanciamiento
	Total (Subsidio + cofinanciamiento)

	1
	1.1
	
	
	$
	$
	$

	
	1.2
	
	
	$
	$
	$

	
	1.3
	
	
	$
	$
	$

	2
	2.1
	
	
	$
	$
	$

	
	2.2
	
	
	$
	$
	$

	
	2.3
	
	
	$
	$
	$

	3
	3.1
	
	
	$
	$
	$

	
	3.2
	
	
	$
	$
	$

	
	3.3
	
	
	$
	$
	$

	TOTALES


	$
	$
	$

	% DE INVERSIÓN INDIVIDUAL  RESPECTO 

DE LA INVERSIÓN TOTAL DEL PROYECTO
	(Monto total subsidio SCT Individual /Monto Total  Subsidio SCT Proyecto)*100
	(Monto total cofinanciamiento Individual /Monto Total  cofinanciamiento Proyecto)*100
	(Monto total Individual /Monto Total Proyecto)*100



	3.4.4 RESUMEN PRESUPUESTO TOTAL DEL PROYECTO POR ÍTEM Y SUB ITEM DE GASTO ($) Se valorará que el gasto asociado a cada ítem no  exceda el 50% del monto total neto del proyecto.  La Cooperativa o Grupo de Empresas deberá cofinanciar al menos el 20% sobre el subsidio de SERCOTEC, en efectivo.

	
	Ítem de financiamiento 
	Sub Ítem de financiamiento
	Subsidio SCT 
	Cofinanciamiento
	Total (Subsidio + cofinanciamiento)
	% respecto del total del proyecto

	1


	Activos
	Activos Productivos
	$
	$
	$
	%

	
	
	Activos de funcionamiento
	$
	$
	$
	%

	2
	Gastos de formalización
	Gastos de formalización
	$
	$
	$
	%

	3
	Infraestructura cuando el/la postulante es propietario, usufructuario, comodatario
	Habilitación de infraestructura
	$
	$
	$
	%

	
	
	 Construcción de infraestructura 
	$
	$
	$
	%

	4
	Infraestructura cuando el/a postulante es arrendatario/a o usuario autorizado
	Habilitación de infraestructura
	$
	$
	$
	%

	
	
	 Construcción de infraestructura
	$
	$
	$
	%

	5
	Asesoría técnica y de gestión
	Asesoría técnica y de gestión
	$
	$
	$
	%

	6
	Capital de Trabajo
	Nuevas contrataciones 
	$
	$
	$
	%

	
	
	Nuevos arriendos
	$
	$
	$
	%

	
	
	Materias primas
	$
	$
	$
	%

	
	
	Materiales y componentes
	$
	$
	$
	%

	7
	Prospección de Mercado
	Estudios, Catastros y Evaluaciones 
	$
	$
	$
	%

	8
	Acciones de Marketing
	Ferias, exposiciones, eventos
	$
	$
	$
	%

	
	
	Promoción, publicidad y  difusión
	$
	$
	$
	%

	
	
	Misiones, comerciales y/o tecnológicas, visitas y pasantías 
	$
	$
	$
	%

	9
	Gastos de administración
	Gastos de administración
	$
	$
	$
	%

	TOTALES
	$
	$
	$
	100%

	%
	
	
	100%
	


	3.4.5 DESCRIPCION DEL GASTO (Describa y justifique de qué forma, las principales inversiones e ítems de gasto, contribuirán al cumplimiento de los objetivos propuestos en el proyecto.


	


3.5
CRONOGRAMA DEL PROYECTO

	3.5.1 CRONOGRAMA ACTIVIDADES (Considerar que la ejecución del proyecto y rendición de los recursos no debe exceder los 3 meses a partir de la fecha de suscripción de contrato). (Los objetivos específicos y actividades deben corresponder a las descritos en los cuadros 3.2 y 3.3)  

	Nº Objetivo

Específico
	Nº Actividad
	Actividad
	Mes 1
	Mes 2
	Mes 3

	1
	1.1
	
	
	
	

	
	1.2
	
	
	
	

	
	1.3
	
	
	
	

	2
	2.1
	
	
	
	

	
	2.2
	
	
	
	

	
	2.3
	
	
	
	

	3
	3.1
	
	
	
	

	
	3.2
	
	
	
	

	
	3.3
	
	
	
	


	3.5.2 CRONOGRAMA DE INVERSIONES (las inversiones totales deben ser coherentes con las descritas en el cuadro 3.4.4)  

	
	Ítem de financiamiento 
	Sub Ítem de financiamiento
	Inversión Total (Subsidio + cofinanciamiento)
	Mes 1
	Mes 2
	Mes 3

	1


	Activos
	Activos Productivos
	
	
	
	

	
	
	Activos de funcionamiento
	
	
	
	

	2
	Gastos de formalización
	Gastos de formalización
	
	
	
	

	3
	Infraestructura cuando el/la postulante es propietario, usufructuario, comodatario
	Habilitación de infraestructura
	
	
	
	

	
	
	 Construcción de infraestructura 
	
	
	
	

	4
	Infraestructura cuando el/a postulante es arrendatario/a o usuario autorizado
	Habilitación de infraestructura
	
	
	
	

	
	
	 Construcción de infraestructura
	
	
	
	

	5
	Asesoría técnica y de gestión
	Asesoría técnica y de gestión
	
	
	
	

	6
	Capital de Trabajo
	Nuevas contrataciones 
	
	
	
	

	
	
	Nuevos arriendos
	
	
	
	

	
	
	Materias primas
	
	
	
	

	
	
	Materiales y componentes
	
	
	
	

	7
	Prospección de Mercado
	Estudios, Catastros y Evaluaciones 
	
	
	
	

	8
	Acciones de Marketing
	Ferias, exposiciones, eventos
	
	
	
	

	
	
	Promoción, publicidad y  difusión
	
	
	
	

	
	
	Misiones, comerciales y/o tecnológicas, visitas y pasantías 
	
	
	
	

	9
	Gastos de administración
	Gastos de administración
	
	
	
	

	TOTALES
	
	
	
	

	%
	100%
	
	
	


	3.6 RESULTADOS ESPERADOS DEL PROYECTO. Identifique los principales resultados esperados del proyecto, utilizando órdenes de magnitud aproximados (cuál es la situación actual, en comparación con la situación esperada). Considerar que en el caso de resultar el proyecto ganador, se deberá entregar documentación del  período de tiempo que corresponda que cual permita acreditar aumento o logro en todos o alguno/s de los indicadores identificados (situación con y sin proyecto),  y según sea informado por el Ejecutivo/a de Fomento.
Debe completar al menos 03 (tres) de las siguientes casillas.

	a. Incremento de Ventas

	

	b. Acceso o implementación de nuevos canales de comercialización

	

	c. Generación de nuevos servicios o productos

	

	d. Incremento en el número de clientes

	

	e. Reducción de costos

	

	f. Incorporación de tecnologías para incremento de la productividad y la competitividad.

	

	g. Conformar legalmente una agrupación empresarial

	


� Cada vez que se solicite el domicilio comercial actual en el presente formulario, lo informado por los postulantes será verificado con la Carpeta Tributaria electrónica entregada por cada Cooperativa o empresa del grupo postulante. En caso que el domicilio comercial informado en dicha Carpeta no corresponda al actual, la Cooperativa o empresa/s del grupo postulante deberá acreditar mediante otro documento la dirección comercial de la empresa (por ejemplo patente municipal, fotocopia de factura, entre otros) y presentar dichos antecedentes al momento de la postulación. 


� Se consideran trabajadores formales aquellos que tienen contrato de trabajo y pago de leyes sociales.





